Innowacje

' wprogramie

4 ﬁpryzont Europa

EIC Accelerator

EIC Accelerator skierowany jest do malych i srednich przedsiebiorstw, ktore aktywnie budujq swojq
pozycje rynkowa poprzez inwestycje w badania i rozwdj, a posiadane przez nie rozwiazanie
(produkt, usluga b technologia) znajduje sie na co najmniej 5/6 poziomie gotowosci
technologicznej (TRL). Program wspiera wszystkie rodzaje innowacji, w tym innowacje
nietechnologiczne, spoleczne, ustugowe, ktére oferujg m.in.: tzw. innowacje przelomowaq i wykazujq
wysoki potencjal do wdrozenia na europejskim i globalnym rynku.

O wsparcie mogg aplikowa¢ samodzielnie podmioty spetniajgce kryteria MSP lub

/% podmioty spetniajgce kryteria tzw. matych mid-caps - zatrudniajgce do 500 osdéb
= posiadajgce produkt lub rozwigzanie zaawansowany badawczo na poziomie TRL
o\

5/6 (tj. dokonano demonstracji prototypu lub modelu systemu w warunkach
zblizonych do rzeczywistych).

1], Komisja Europejska
Whniosek wstepny: nabor w trybie ciggtym (ocena do 4 tygodni).
Whiosek wlasciwy:

i o 11 stycznia 2023 (tylko w kategorii Open)

o 22 marca 2023
o 7 czerwca 2023

o 4 pazdziernika 2023

@ tgczny budzet naboru na 2023 rok wynosi 1 137,7 min EUR,
/ z czego 613 miIn EUR przeznaczone jest na nabor ogoéiny (Open)
i 524,7mIn EUR na tematyczny (Challange)



Finansowanie

mieszane
(blended finance)

Dofinansowanie w wysokosci Finansowanie mieszane:
do 70% kosztéw kwalifikowanych dotacja 70% kosztow kwalifikowanych — do 8 TRL
(od 0,5-2,5 min EUR) - do 8 TRL (do 2,5 min EUR), finansowanie kapitatowe do 15 min EUR

(wymagana dodatkowa ocena due diligence) — 9 TRL; coaching

Rozwoj technologii, przetestowanie w praktyce planowanego Wynagrodzenia
rozwigzania / produktu / ustugi / procesu (prototypowanie, Podwykonawstwo
skalowanie, demonstracja, miniaturyzacja, replikacja,

Koszty podrézy
powielanie rynkowe)

Amortyzacja $rodkéw trwatych

Wydatki zwigzane z pracami B+R 3
Zakup towaréw i ustug

WPLYW PROJEKTU
Zaspokojenie potrzeb grup docelowych

DOSKONALOSC PROJEKTU
Innowacyjnosé

JAKOSC | EFEKTYWNOSC WDROZENIA
Efektywno$é kosztowa

Rozwdj i wzrost konkurencyjnosci

Whnioskodawcy

Trafno$¢ zaproponowanego
podejscia

Zasadnos$¢ harmonogramu i budzetu
w kontekscie zatozonych celow
Model biznesowy

Interdyscyplinarnos¢ Zasoby kadrowe

Znaczenie dla miedzynarodowego
rynku

Przewidywane korzysci w stosunku
do zaplanowanych wydatkow

Strategia IP

Warto zapytac.
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